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CONCLUSIONES:

 PUES ME PARECIO UNA MATERIA MUY BUENA LA CUAL NOS ENSEÑO A DISEÑAR UNA EMPRESA VIRTUAL, PERO NOS ENSEÑOS MUCHOS PUNTOS.
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INTRODUCCION.

ME PARECE UNA MATERIA MUY BUENA, QUE ENSEÑA ASPECTOS EN LOS CUALES TU PUEDES DESARROLLARTE EN LA VIDA PROFESIONAL 

BUSCANDO MANERAS PARA PODER BUSCAR SOLUCIONES EN TODOS LOS ASPECTOS SOCIALES Y DE EMPRESAS.
BUSCA EMPRENDER EMPRESAS JOVENES CON GENTE JOVEN QUE TIENE GANAS DE HACER SUSCISTIR UNA EMPRESA.

BUSCAMOS TAMBIEN APOYAR A LAS PERSONAS A UN MEJOR VIVIR.
ACT PREELIMINAR.

1- UNA VIDRIERA.
PROS:

 - MEJORAMIENTO DEL DINERO.

-APOYO A DESEMPLEADOS.

CONTRAS: 

MUCHA MAQUINA

MUCHO DINERO A INVERTIR.

2-UN HOTEL.

-PROS:
MEJOR ECONOMIA.

GRANDES INEVRSIONES DE SABANAS, INMUEBLE ETC.

-CONTRA

MUCHO MATERIAL PARA INVERTIR.

DINERO A INVERTIR.

SABER GESTIONAR.

CONSTRUIR MUCHOS CUARTOS.

PASOS A SEGUIR:

1- EMPEZAR A CREAR EL INVENTARIO Y LOS MATERIALES.

2-BUSCAR EL INMUEBLE.

3-LOS PERMISOS.

4-LAS FORMA DE GESTIONAR.

ACT 2 O 3
Nuestra vision

Nuestros valores

Respeto al cliente y a quienes formamos el equipo de trabajo, integridad, franqueza, confianza, comunicación, humildad, honestidad, pasión y trabajo duro para cambiar nuestro entorno.

Conoce tambien nuestro trabajo como:
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Nuestra visión es que en un futuro no lejano ser proveedores de la mayoría de las obras arquitectónicas, casas y muebleras del pais.

Ir


Dar el mejor servicio a los clientes, teniendo la responsabilidad de poder entregar un producto 100% de calidad; ofreciendo atención, compromiso y responsabilidad en todos y cada uno de los pedidos.

Vidrios Santacruz de Guadalajara, empresa con mas de 50 años de experiencia en el ámbito vidriero con el propósito de satisfacer al cliente al 100% en materia relacionada con el vidrio plano y relacionados.
SIENTO QUE UNA EMPRESA COMO ESTA DE VIDRIOS CONSTRUYO POR MAS DE 50 AÑOS SU PATRIMONIO Y ESO QUISIERA LLEGAR A HACER YO.
ACT ULTIMA DEL 1ER PARCIAL:

RESPETO AL CLIENTE.

TOLERANCIA

RESPONSABILIDAD.

2PARCIAL
LISTA DE LA MATERIA PRIMA:

VIDRIO. 100,000

PINTURA. 40,000
ARENA DE RIO. 35,000
TINER. 20 LITRO 
AGUA. 20,000 AL MES.
CINTAS.10,000


LIJAS.10,000
ACT 2

Empresa plásticos bandrex
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Misión: 

Nos dedicamos a la fabricación y comercialización de multiempaques y película termoencogible para el mercado de alto consumo, ofreciendo productos funcionales y servicio técnico con el fin de satisfacer las necesidades y expectativas de nuestros clientes, desarrollo integral de los empleados, la rentabilidad y la permanencia.
Visión:
Ser una empresa con ventaja competitiva que garantice la rentabilidad de nuestros accionistas y la satisfacción de nuestros clientes a través de la capacitación de nuestra gente, de la mejora tecnológica, de nuestros productos y procesos, incrementando nuestra participación en el mercado de exportación y asegurar la operación de un adecuado ambiente de control.

Empresa Vitro
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Misión: 
Vitro es una empresa comprometida con el cliente , que se dedica a ofrecer productos y servicios de valor agregado, en mercados  rentables y en crecimiento.

Visión: 
Convertirnos  en una empresa líder en la industria del vidrio en términos de rentabilidad eficiencia calidad y servicio.

Herbalife
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Misión:
Cambiar la vida de las personas ofreciendo mejor oportunidad del negocio en venta directa y los mejores productos para complementar la nutrición y el bienestar 

Visión:
Cambiar la vida de las personas 
Empresa de diseño de ropa calzado etc.
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Misión:
Obtener una mejor satisfacción de nuestros clientes 
Visión:
Ver el trabajo que hacemos y dar gusto a los clientes 
ACT 2
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NUEVA EMPRESA CON EL COMPROMISO DE PLASMAR TODO TIPO DE IDEAS QUE EL CLIENTE LES TRAIGA.

ESTA EMPRESA TIENE PARA USTED EL COMPROMISO, RAPIDEZ Y HONRADEZ QUE EL CLIENTE SE MERECE Y BUSCAMOS QUE ESTE SATISFECHO CON LAS COSAS QUE NOS PIDE.

DISEÑOS PARA:

- CABALLEROS.

-DAMAS.

-JOVENES.

-NIÑOS Y NIÑAS.

ESTE BUEN FIN TENEMOS PARA USTED HASTA UN 15% DE DESCUENTO EN PRONTO PAGO  Y HASTA 18 MESES SIN INTERESES CON LAS TARJETAS PARTICIPANTES (BANAMEX, SANTANDER Y AMERICAN EXPRESS.)

ESTAMOS UBICADOS EN LA COLONIA AMERICANA EN LA CALLE LIBERTAD # 455 EN GUADALAJARA JALISCO CRUZA CON VENEZUELA Y COLONIAS.

3 PARCIAL
                                            ROPA DE DISEÑO
PROBLEMATICA: 

Se puso escaza la tela y las diferentes tipos de tintas que se manejan en el mercado.

[image: image9.png]


   [image: image10.jpg]



así como bajo la clientela por las mismas situaciones presentadas en lo anterior.

ANALISIS:

buscaremos por diferentes zonas las mejores telas y los mejores colores para tener contentos a los clientes y poder crecer más en el mercado de ropa de diseño.

JUSTIFICACIÓN:

trataremos de conseguir las mejores telas para poder llegar a tener mas clientes en este mercado. buenas pinturas para que tengan bonitos colores y poder conquistar el mercado.

CONCLUSIONES PERSONALES: 

se debe uno buscar las maneras de que los clientes permanezcan con la empresa y debemos buscar que nuestro servicio, permanezca perfecto y sin problemas.

buscando siempre tener contento al cliente.

