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Plasma las etapas de la Planeación: Objetivos, Estrategias, Políticas, Programas y Presupuestos, en relación al desarrollo y análisis de una empresa de giro comercial.
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Objetivos:
Reducir los tiempos y los costos
Tener contacto con el cliente
Cumplir con las necesidades del cliente
Ser la empresa con mayor producción  ene le país 
Estrategias
Con la ayuda de los trabajadores y de los jefes de área implementar un programa que nos ayude a entregar en tiempo y forma nuestros productos
Políticas
Utilizar uniforme
Utilizar equipo de seguridad
No usar teléfono
No usar lenguaje vulgar ni palabras obscenas
Programas
Creación de programas para el crecimiento del personal
Integración de grupos 
Y ayudarlos en problemas psicológicos
Presupuestos
Tratar de que los productos se creen con el menor costo posible y tratando de usar como principal objetivo el reciclado de producto y maximizar el aprovechamiento de la materia para tener la menor merma posible.




